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ANTECEDENTES

La misiébn comercial canaria organizada por las Camaras de Las Palmas, Santa Cruz de
Tenerife y PROEXCA celebrada entre los dias 2 y 7 de febrero DE 2009 en Guinea
Ecuatorial fue precedida de otras dos misiones similares en los ultimos afios.

Esta mision venia a confirmar y a reforzar los acuerdos y acercamiento alcanzados en
las anteriores visitas, asi como responder a las necesidades del empresariado canario

ante las posibilidades de negocio que ofrece el mercado ecuatoguineano.

OBJETIVO

La misién tiene como objetivo acercar a las empresas canarias las oportunidades
comerciales y de inversion que genera el pais, gracias a los ingresos que aporta el
sector de los hidrocarburos y que pretenden ser reinvertidos en otros sectores para

diversificar la economia de Guinea.

DESARROLLO DE LA ACCION

El primer dia de la mision se emple6 en el desplazamiento al pais y el alojamiento en el
hotel y los dias 3y 4 de febrero se desarrollaron en Malabo, la capital del pais, en la isla
de Bioko. Los dias 5 y 6 la mision se trasladoé a la ciudad de Bata, la mas poblada,
situada en la parte continental de Guinea.

Esta mision directa ha sido de caracter multisectorial y estuvo integrada por 23 empresas
gue representaron sectores tales como: auxiliar de la construccién, informética, servicios
a empresas, agroalimentacién, consultorias de ingenieria, transportes, textil y
automocion.

Las empresas participantes fueron las siguientes:

Dicane S.L. Autocentros, maquinaria
Wasser S.A. Igenieria del agua
Olympia Canarias S.A. Mayorista de informatica
Vidrios y metales de Arucas S.A. Metal

Clifrican S.L.U. Frio comercial e industrial
Mican S.A. Montajes industriales
Grupo Kalise Menorquina S.A. Productos lacteos

El Mirén 43 S.L. Calzados




Carpinteria Metdlica Jumalleve S.L. Hierro, Aluminio
Bandama S.A. Alimentacion, galletas
Fundacion puertos de Las Palmas Acividades portuarias
Autos Vegueta Automocion
Nogal Metal S.L. Mobiliario
Makiber S.A. Construccién, Obras publicas
Grupo Boluda Transporte maritimo
Debeocan Gestion de aguas
Galileo Ingenieria y Servicios S.A. Anallista, programador
Satai S.L. Arquitectos e ingenieros
Gestiones & Inversiones Iceberg del

Atlantico Importacién y exportacién
Gruinca Importacién y exportacién
Comercial Santana S.L. Mayorista de ferreteria
Archiauto Automocion
Hife S.A. Transporte de personas

Resumen del programa:

Martes 3 de febrero: Se produjo el encuentro entre ambas delegaciones y se presento la

mision, al mismo asistié el ministro de economia, comercio y promocion empresarial, el
Sr. Don Pedro Ondo Nguema, que resaltdé los sectores prioritarios de inversion en el
pais: infraestructuras, agropecuario (diversificando la agricultura e industrializando la
pesca), sanidad y educacion tanto creando nuevas infraestructuras como en la
formacion de capital humano, y turismo. Por la tarde tras el almuerzo en el hotel se
establecieron los contactos comerciales entre las empresas espafolas y guineanas.

A Ultima hora de la tarde la delegacién se trasladé al cocktail ofrecido por el embajador
espaniol.

Miércoles 4 de febrero: A primera hora los empresarios que asi lo desearon continuaron

con las entrevistas y el resto de la delegacion se trasladé a la visita guiada a Punta
Europa. La planta petrolifera y de gas licuado, donde el propio viceministro de minas,
industria y energia el Sr. Don Gabriel Mbega Lima nos explicé los procesos que se
llevan a cabo en la misma. Después en el paseo por la planta empleados de las
compafiias propietarias completaron la visita. Por la tarde la delegacion se trasladé a

Bata para continuar en la parte continental los siguientes dos dias.



Jueves 5 de febrero: Traslado al Palacio de congresos de Ngolo donde el gobernador de

Bata y la Camara de Comercio de la ciudad nos acogieron y ejercieron de anfitriones.
Tras el recibimiento en el salon de actos y el almuerzo en la sala contigua se paso a otro
salon donde se llevaron a cabo durante una hora y media las reuniones entre los
empresarios espafnoles y los de la ciudad de Bata.

Viernes 6 de febrero: Los miembros de la mision que asi lo desearon permanecieron en

el hotel manteniendo reuniones con empresas guineanas, mientras que el resto acudié a
la ciudad de Mbini al almuerzo ofrecido por la empresa Guineana Afromguinea. Este
tuvo lugar en el ayuntamiento de la ciudad acompafiados por el alcalde de la misma.

Por la tarde antes de tomar el avion para Malabo la delegacion acudié al cocktail

ofrecido por el consul de Esparfia en Bata.

SATISFACCIION CON LA MISION

En términos generales los empresarios quedaron satisfechos con los conocimientos que
se alcanzaron en los 4 dias que duroé la visita tanto de las costumbres como del tejido
empresarial guineano. Este acercamiento sirvié tanto a las empresas que ya habian
acudido con anterioridad a Guinea como a las que se acercaban por primera vez a
contemplar de primera mano que las expectativas de crecimiento y desarrollo econémico
en este pais son tan altas como se anunciaba.

Varios empresarios regresaron con acuerdos de intenciones firmados y con los nombres

en mente de posibles socios locales para el futuro.

CONCLUSIONES DE LA MISION

Las autoridades de ambas partes coincidieron en que después de 3 misiones
comerciales canarias y la predisposicion de ambos territorios por alcanzar acuerdos
exigen un paso adelante en la consecucion de estos objetivos. Las buenas palabras
deben reflejarse en hechos constatados a través de la presencia fisica de empresas
canarias en el pais, para ello, los empresarios canarios reclamaron un mayor

entendimiento con el empresariado local y colaboracion por parte de las autoridades



guineanas, que quiza demostraban una sensacion de agotamiento ante la falta de
concrecion en inversiones.

Una de las solicitudes mas recurrente por parte de las autoridades locales a las
empresas fue la formacion de personal guineano. Para ello existen programas de becas
a disposicion del empresariado foraneo.

El embajador de Esparia, y la misidon de empresas coincidieron en solicitar al delegado
de Iberia en Guinea un vuelo directo Canarias-Malabo, este recogio el testigo y aseguro
gue transmitiria la propuesta.

Las inversiones en infraestructuras portuarias mejoraran sin duda el transporte de
mercancias con Guinea, dado que la poca capacidad del puerto de Malabo representa el
mayor cuello de botella para la economia de la zona. No obstante, esta desventaja es
compartida por el resto de empresarios ya presentes en el mercado, tanto espafioles
como extranjeros, y no frend su establecimiento. Esto no es sino un obstaculo mas que
debera superarse para entrar en una plaza en la cual la presencia fisica es muy

importante.



